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MW86

? Seminar Kollusion ?

Überblick

Das Seminar beschäftigt sich mit dem Zusammenhang zwischen Preisdiskriminierung und (impliziten)
Absprachen zwischen Firmen. Grundsätzlich erleichtern es insbesondere moderne technische Möglich-
keiten Firmen, verschiedenen Kundengruppen unterschiedliche Preise oder Tarife anzubieten. Zudem
spielt der Aspekt der Kollusion in vielen Märkten eine wichtige Rolle. Insofern stellt sich die Frage,
inwieweit die Möglichkeit der Preisdiskriminierung derartige Absprachen erleichtern oder erschweren
kann. Bislang waren Wettbewerbsbehörden eher optimistisch und sahen einen negativen Zusammen-
hang zwischen Preisdiskriminierung und Absprachen. Daher wurde Preisdiskriminierung oftmals als
Möglichkeit gesehen, die Wahrscheinlichkeit von Absprachen zu mindern. Das Seminar soll verschie-
dene Ansätze diskutieren und diese optimistische Sichtweise kritisch hinterfragen. Methodik wird vor
allem auf theoretische Studien zurückgegriffen.

• Zielgruppe: fortgeschrittene Studierende der Studiengänge M.Sc. VWL/Economics oder M.Sc.
BWL

• Voraussetzungen: MV03 (Mikrökonomik), MW68 (Spieltheorie) und MW69 (Industrieökono-
mik) werden empfohlen.

• Kurssprache: Deutsch (Englisch)

• Themenvergabe: Die Seminar- beziehungsweise Vortragsthemen werden in einer Vorbespre-
chung zu Beginn der Vorlesungszeit vergeben.

• Prüfungsleistung
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1. Vortrag (20–25 Minuten + 5–10 Minuten Diskussion)

2. Hausarbeit (ca. 10 Seiten)

• Umfang: Zwei dieser Seminare erfüllen zusammen die Anforderungen des Moduls MW86.
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